POOL & SPA-PROFI

AQUAWISTAT 77—

Den Netzwerkgedanken mit Leben fiillen: In einem Kick-Off-Meeting waren Vertreter der Aussteller ins AquaWista gekommen, um sich gegenseitig
kennenzulernen und iiber die jeweiligen Produkte auszutauschen. Rechts im Bild: Stefan Pauser, Geschaftsfiihrer von Ospa-Schwimmbadtechnik.
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Oben: Die Ausstellungsflache von RivieraPool als

Modell. Darunter: Whirlpool von RivieraPool.

Oben (von links): Thomas Rengers und Matthias Rosemeyer, Firma RivieraPool, Peter Hiitel,
Firma Hiitel & MeR, Sebastian Rengers, RivieraPool, und Stefan Pauser, Geschaftsfiihrer Ospa
Schwimmbadtechnik. Linke Reihe von oben nach unten: Beleuchteter Whirlsitz von Berndorf
Baderbau, Ausstellungsbereich von RivieraPool, Peter Hiitel (links) und Stefan Pauser.

»AquaWista ist ein Gemeinschaftsprojekt
verschiedener Branchenunternehmen«

n Berlin-Adlershof war einst der erste Flughafen Deutschlands beheimatet. Spater

wurde das Geldnde militarisch genutzt. Heute ist Adlershof bekannt als ein groRer

Medienstandort und ein bedeutendes Wissenschaftszentrum. Hier ist jetzt auch das
neue Kompetenzzentrum AquaWista beheimatet. Es zeigt in einer umfassenden Ausstel-
lung die groRe Vielfalt an Moglichkeiten, das eigene Heim mit Pool, Sauna, Wellness
und anderen Accessoires des Wohlbefindens zu verschonern. Kunden kénnen die neu-
esten Produkte und Techniken nicht nur anschauen, sondern auch selbst testen. Es soll
aber nicht als eine Ausstellung von Hitel & Mel§ verstanden werden, sondern als ein
Gemeinschafsprojekt verschiedener Branchenunternehmen. ,Wir hatten bislang kein
Ladengeschaft, sondern fast ausschlieflich projektbezogene Auftrage durchgefiihrt®,
erklart Peter Hiitel den Hintergrund. ,Da aber viele Kunden auch etwas anschauen,
anfassen oder auch schon mitnehmen wollen, haben wir uns entschlossen, auf dem
Adlershof-Gelande ein Gebaude zu bauen, in dem Hitel & Mell beheimatet ist, aber
auch Ospa als Partner und verschiedene befreundete Lieferanten.” >>
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POOL & SPA-PROFI

Links: Ausstellungspool im Freien.

Oben: Sebastian Rengers und Matthias Rose-
meyer erlautern das Ausstellungskonzept von
RivieraPool. Mehrere Pools mit Mosaikausklei-
dung werden nach Fertigstellung zu sehen sein.
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STARPOOL

waliness concept

Jede beteiligte Firma hat einen eigenen Aus-
stellungsbereich, in dem sie ihre Produkte
zeigen kann. Die Philosophie lautet One-Stop-
Shop mit dem Ziel, den Kunden ein gewerke-
iibergreifendes Angebot machen zu kdonnen.
Uber einen Video-Call kann bei Bedarf der
Kontakt zu einzelnen Ausstellern schnell her-
gestellt werden.
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Oben: Vorstellung der Teilnehmer. Links: Sebastian
Rengers, RivieraPool. Daneben: Alexander Ziegler,
I1SO GmbH. Unten: Michael Georg, Geschaftsleitung
Berndorf Baderbau Deutschland.

Darunter: Dirk Glassner, Geschaftsfiihrer Starpool
Deutschland (links) und Olaf Wendler, Geschafts-
fithrer Vario Pool System.

Unter dem Dach von AquaWista sind gleich drei Poolhersteller vereint: Berndorf Baderbau,
RivieraPool und Vario Pool System (VPS). Links im Bild: VPS-Geschaftsfiihrer Ralf Selle.

Der Name AquaWista ist leicht zu entschlisseln: Aqua steht fiir Wasser und Wista
fur den Wissensstandort Adlershof. AquaWista soll eine eigenstandige Marke sein
und als solche auch beworben werden. Im Erdgeschoss befindet sich auf der linken
Seite ein messeahnlicher Ausstellungsbereich. Jedem Aussteller steht dort eine Aus-
stellungsplattform fiir seine Prasentation sowie seine Muster zur Verfligung. Auf
der anderen Seite im emotionalen Showroom im Erdgeschoss rechts kénnen Kun-
den ein Schwimmbad mit Ospa-PowerSwim-Gegenstromanlage, einen Whirlpool
mit vielen Attraktionen, eine Floating-Liege ,,Zerobody“, eine Sauna, ein Dampfbad
und eine Erlebnisdusche in voller Funktion testen. Die AuRenterrasse des AquaWis-
ta ist ebenfalls mit einem Pool ausgestattet, der aus einer Technikkabine, die ins
Erdreich eingelassen ist, gesteuert wird.

Bauherren, Architekten, Fachplaner, Hoteliers und Privatkunden sind eingeladen,
nach terminlicher Vereinbarung sich in der Ausstellung zu informieren und beraten
zu lassen. Bei Bedarf und nach vorheriger Absprache kann der Kunde mit den Ausstel-
lern in einem Online-Meeting auch direkt verbunden werden, um Fachfragen sofort
klaren zu konnen. AuBerdem konnen die Kunden den emotionalen Bereich in vollem
Umfang nutzen und die Produkte ausprobieren. Diese Kombination mit der Moglich-
keit, sich am Ende ein Komplettpaket ausstelleriibergreifend und in direktem Kontakt
mit dem Hersteller zusammenstellen zu lassen, ist einmalig. Sowohl die Kunden als
auch die Aussteller selbst profitieren so von dem herstelleriibergreifenden Netzwerk.
Im Ausstellungsbereich im Erdgeschoss befinden sich noch kleine Biiroeinheiten, die
von den Ausstellern nach Absprache fiir Meetings, Schulungen und Videokonferenzen
genutzt werden kénnen. Im ersten Obergeschoss befinden sich auf der linken Seite
weitere 360 m? Ausstellungsflache. Hier wird zum Beispiel die Firma RivieraPool
mosaikgeflieste Pools und Whirlpools ausstellen. Auch ein privates Kino fir bis zu
sechs Personen steht hier zur Verfiigung.

Auf der rechten Seite im ersten Obergeschoss befindet sich ein Veranstaltungsraum
fiir groRere Events, Konferenzen, Firmenveranstaltungen, Meetings etc. Zum Veran-
staltungsraum gehdren eine Bestuhlung flir 100 Personen, eine Soundanlage, zwei
Beamer und Filme in HD. Das AgaWista Berlin kann nach Absprache Veranstaltungen
komplett planen inklusive Shuttle-Service. Zusdtzlich kann die Lounge im Dachge-
schoss fiir Events, Meetings und Veranstaltungen genutzt werden. Auch die angrenz-
ende Dachterrasse mit Sitzlounge sowie Whirlpool und Grill steht jedem Netzwerk-
partner zur Verfiigung. Sowohl die Veranstaltungsrdume als auch die Lounge kénnen
auch von Firmen, Kunden und Gasten des AquaWista angemietet werden. ~
www.aquawista.de
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